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Eine Kampagne.

Ein Berater.
100 Antworten.

Was mein System für einen einzelnen Klienten generiert hat.
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W A S  D U  G L E I C H  S I E H S T

Eine Kampagne. Ein
Berater.
100 ausgewählte
Antworten.

Diese 100 Screenshots stammen aus einer einzigen LinkedIn-Kampagne, die ich
für einen meiner Klienten (Finanzberater) ausgespielt habe.

Was du siehst: Antworten von potenziellen Kunden, die durch das Profil meines
Klienten erreicht wurden.

Es sind nicht alle Antworten dieser Kampagne. Während der Laufzeit kamen 100–
200 Antworten pro Monat. Hier siehst du eine Auswahl der stärksten Antworten —
stellvertretend für viele weitere.

Telefonnummern und Email-Adressen sind aus Datenschutzgründen unkenntlich
gemacht. Vornamen bleiben — als Beweis, dass es echte Menschen sind.

W A S  M E I N E  K A M P A G N E N  T Y P I S C H E R W E I S E  G E N E R I E R E N

200–400
neue Kontakte

PRO MONAT

100–200
persönliche Antworten

PRO MONAT

5–15
Kundentermine

PRO MONAT

Q U E L L E  ·  D U R C H S C H N I T T L I C H E  P E R F O R M A N C E  L A U F E N D E R  K A M P A G N E N  ·  L D G M E D I A . C H



D A S  H I E R

A U F  D E N  N Ä C H S T E N  S E I T E N  ·  1 0 0  A N T W O R T E N

“
So sieht es aus, wenn dein
Profil arbeitet — statt

einfach nur zu existieren.



S E I T E  4 L DGM ED I A . C H·

W A L L  O F  P R O O F   T E I L  1  V O N  3·



S E I T E  5 L DGM ED I A . C H·

W A L L  O F  P R O O F   T E I L  2  V O N  3·



S E I T E  6 L DGM ED I A . C H·

W A L L  O F  P R O O F   T E I L  3  V O N  3·



D A S  W A R  E I N E  K A M P A G N E

Wenn das deine

Resultate sein sollen,

buche jetzt dein kostenloses Strategiegespräch.

Termin buchen

ldgmedia.ch

3 0  M I N U T E N   U N V E R B I N D L I C H   1 0 0 %  K O S T E N F R E I· ·


